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CURRICULUM VITAE

GIUSEPPE MALACARNE

ACCOUNT MANAGER

Consolidata esperienza nella gestione e organizzazione delle vendite di servizi ICT e VAS con
particolare attenzione agli accordi con operatori OTT. Vasta esperienza nella gestione,
coordinamento e organizzazione di strutture complesse in ambienti di trasformazione
digitale.

ESPERIENZA PROFESSIONALE
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da dicembre 2010 ad oggi Primaria Azienda di Telecomunicazioni e servizi [CT

Enterprise Team - Account Manager

da Gennaio 2004 a Dicembre 2010  Primaria Azienda di Telecomunicazioni e servizi ICT
Account Manager Executive

da Aprile 2002 a Dicembre 2003 Web Agency & Communications
Membro CDA e Direttore Vendite

da Giugno 1998 a Marzo 2002 Primaria Azienda ISP
AREA MANAGER NORD ITALY
Executive Account Manager (Industry & Service}
Account Manager (Industry & Service)
Junior Account {industry & Service)

da Gennaio 1994 a Maggio 1998 Azienda Nazionale di Telecomunicazioni
Customer Service & Account

ISTRUZIONE E FORMAZIONE
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Diploma superiore in Elettronica (Progetto Ambra), presso I'lstituto Omnicomprensivo di
Corsico.

COMPETENZE PERSONALI
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Competenze Consolidate esperienze comunicative e disponibilita all'ascolto
comunicative ed al confronto grazie all'esperienza svolta da anni nel settore
vendite.
Competenze Le mie competenze sono solidamente radicate nell'esperienza
organizzative e acquisita nel campo delle vendite, garantendo un livello elevato
gestionali di competenza derivante da una lunga storia lavorativa nel
settore.
Competenze Posseggo competenze professionali di alto livello nel campo
Professionali delle vendite, dimostrate da risuitati tangibili e una solida

esperienza sul campo.

LINGUE

Inglese B1 Comprensione
A2 Parlato
A2 Scritto
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